VENTAS A PLAZOS

Constituyen operaciones comerciales, en las cuales el adquiriente paga en los plazos establecidos en el contrato el valor del bien que se adquiere, sólo si se cumplen  en tiempo todos los plazos pactados; ya que de no ser así se le retirará el activo.

La expresión Ventas en Abonos se refiere a las ventas que se efectúan  cuyo pagos se harán en abonos periódicos efectuados durante un plazo prolongado, por tanto, en estos casos el pago el pago del producto o del bien  se distribuye a lo largo de un periodo relativamente largo,  ello conlleva que el riesgo de pérdida que resulta por cuentas incobrables es mayor en el caso de las Ventas a Plazos que en el de las ventas comunes.

Existen diferentes medios para proteger al vendedor, como son:

1- Contrato condicional de ventas. Estipula que la propiedad del artículo vendido no  puede pasar al cliente mientras no hubiese efectuado todos los pagos.

2- Empleo de documentos garantizados sobre el artículo vendido.

Cualquiera de ellos permite al vendedor recuperar la posesión de los artículos vendidos en caso de que el comprador deje de hacer uno o más pagos. La mercancía recuperada se intenta vender posteriormente, con  el fin de compensar  al vendedor por aquellos  abonos no cobrados y  los gastos incurridos.
 Existen otras variantes al respecto, por ejemplo, cuando el comprador abona parte del pago al efectuar la compra, comprometiéndose a pagar el resto, en intervalos previamente pactados, hasta complementar el importe total del bien adquirido.
En esta modalidad de ventas, intervienen:

· Vendedor: Propietario del bien objeto de venta.

· Comprador: Adquiriente del bien, mediante pagos parciales.

El precio de  la venta en las Ventas a Plazos es mayor que en  las ventas al contado y en las ventas a crédito, porque en estas últimas el vendedor cobra en el acto o en un tiempo corto, lo cual no le origina otros gastos y le permite realizar su utilidad casi en el momento en que se efectúe la  venta.

Métodos de Cobro:

· Método de Depósito:  Ocurre cuando se efectúa un anticipo por el cliente,  por tanto,  la operación de venta no está completa.
· Método de Recuperación del Costo:. Se aplica cuando existen dudas respecto al cobro de las cuentas. Bajo esta variante se van reconociendo importes iguales, tanto de ingresos como de gastos, pero una vez recuperados los costos las entradas adicionales de efectivo se consideran como ingresos. 
· Método de Abono: . Se considera la realización en los períodos de cobro y no de venta.. Ocurre cuando existen dudas referente al grado de cobrabilidad  por lo que el ingreso se  reconoce tan sólo cuando se efectúan los cobros.
En la selección del método más apropiado se deben tener presentes varios factores, como son la experiencia del contador y el grado de incertidumbre con respecto al cobro de la cuenta.

El Contrato de Ventas a Plazos:

El vendedor conserva las propiedad del bien hasta que el comprador liquide su precio total, el cual debe ser pagado de manera parcial cuyas fechas de vencimientos se fijan en este documento. Se establece el derecho a la recuperación del bien por el vendedor cuando el comprador no cumpla lo convenido.

Consideración de la Utilidad:

En las Ventas a Plazos la Utilidad Bruta se considera Realizada en la medida que se ejecutan los cobros, en tanto, la  Utilidad por la parte no cobrada se considera como una Utilidad Bruta Diferida.

INSERTAR ILUSTRACION 1.195
Reconocimiento del Ingreso en el Estado de Resultados: 

Un  Ingreso en el Estado de Resultado se reconoce cuando ha surgido un incremento en los beneficios económicos, relacionado con un incremento en los activos o un decremento en los Pasivos, y además el importe del Ingreso puede medirse con certeza.

Los procedimientos. adoptados normalmente en la práctica para reconocer Ingresos, está dado por el requisito de que los mismos deban estar acumulados (o devengados) .Constituyen aplicaciones de las condiciones para reconocimiento fijadas en el Marco Conceptual de la Resolución 235-2004  párrafo 86. Generalmente, tales procedimientos van dirigidos a restringir el reconocimiento como Ingresos sólo a aquellas partidas que, pudiendo ser medidas con certeza, posean un grado suficiente de certidumbre.

Procedimientos contables para el Vendedor:
I. Al firmarse el contrato de Ventas a Plazos.

II. Al cobrarse cada plazo.

Procedimientos contables  para el Comprador

I. Al firmarse el contrato de Ventas a Plazos.

II. Al pagarse  cada plazo.

A partir de los procedimientos contables para el vendedor, se proponen los siguientes pasos metodológicos a seguir para el registro de las operaciones relacionadas con las Ventas a Plazos según el método de Sistema de Inventario de inventario utilizado .

Método Físico o Periódico.

· Venta de las mercancías a plazos, pudiendo existir un pago inicial. 

· Cobro de los plazos en las fechas fijadas según contrato de ventas. 

· Fijación del Costo de las Ventas a Plazos y del Inventario Final.
· Cierre de las Cuentas Nominales ( Ventas a Plazos  y Costo de Ventas a Plazos) y reconocimiento de la Utilidad Bruta Diferida.

· Ajuste de la Utilidad Bruta Diferida y reconocimiento de la Utilidad Bruta Realizada.

Método Continuo o Perpetuo:

· Venta de las mercancías a plazos con su pago inicial, cuando procede, y disminución del inventario.

· Cobro de los plazos en las fechas  fijadas según contrato de ventas

· Cierre de las Cuentas Nominales ( Ventas a Plazos  y Costo de Ventas a Plazos) y reconocimiento de la Utilidad Bruta Diferida

· Ajuste de la Utilidad Bruta Diferida y reconocimiento de la Utilidad Bruta Realizada.

Es importante tener en cuenta  antes de comenzar el registro de las operaciones determinar siempre la estructura de ventas según la información presentada.

Ejemplo demostrativo:

Con fecha 1ro de Septiembre del 2005 se vende un automóvil cuyo costo es  de $ 2 700,00 en $ 4 200,00. Se cobró $ 1 200,00 de entrada y por el resto se aceptan 15 letras por $ 200,00 al final de cada mes a partir de Octubre. 

Se pide: Efectuar Asientos de Diario hasta el 31 de Diciembre del 2005.

Nota: Suponga que se utiliza el Sistema de Inventario Físico o Periódico.

INSERTAR ILUSTRACION 1.196
Al 1ro de Septiembre: Utilidad Bruta Realizada: 35,72 % de 1 200,00 = $ 428,64

                                     Utilidad Bruta Diferida:   35,72 % de 3 000,00  =  1071,60

                                                                            35,72 % de    200,00  =     71,44

Al 31 de Diciembre: Utilidad Bruta Realizada 

                                 ($ 200,00 x 3 plazos) x 35,72% = $ 214,32

INSERTAR ILUSTRACION 1.197
Continuando con el ejemplo anterior, suponga que el vendedor utiliza para el control de sus inventarios el sistema continuo o perpetuo.
INSERTAR ILUSTRACION 1.198
Como se observa la única diferencia existente en la aplicación de ambos métodos es que cuando se aplica el método de Inventario Continuo, no se hace necesario determinar el Costo de Venta dado que éste se obtiene directamente del Mayor General, a diferencia del  Inventario Físico, por lo que el Costo de Venta se cierra, conjuntamente, con el resto de las cuentas nominales deudoras.

Al presentar la información anterior en el Estado de Resultados:

Estado de Resultado

Diciembre 31 de 2005
INSERTAR ILUSTRACION 1.199
NOTA  REHACER  ESQUEMA  ANTERIOR

Cobros que abarcan varios períodos contables.

Ejemplo demostrativo.

Un comerciante para el registro de sus ventas a plazo utiliza el sistema de Inventario Físico o Periódico, presentando el siguiente resumen para los años 2004 y 2005 
INSERTAR ILUSTRACION 1.200
Se pide: Asientos de Diario de cada año hasta el ajuste de la Utilidad Bruta y presentación de la información en el Estado correspondiente
INSERTAR ILUSTRACION 1.201
Comerciante X

Estado de Pérdidas y Ganancias

Diciembre 31 de 2005

Ventas







           $ 160 000,00

Costo de Ventas






   137 000,00

Utilidad Bruta en Venta





$   23 000,00

Menos: Cobros pendientes del 2005



                   5 750,00










$   17 250,00

Más: Cobros realizados del 2004




       2 785,71

	


Utilidad Bruta Realizada





 $ 20 035,71


Cobros pendientes del 2005   $23 000,00 entre $160 000,00  

                                                     0.14375 X $ 40 000,00

                                                         
$ 5 750, 00  

Cobros realizados del 2004    $13 000 00 entre $140 000 00 

                                                    0.09228571 X  $ 30 000 00

                                                            $ 2 785, 71

Rescisión de un contrato de ventas a plazos:

Dependiendo de los términos del contrato de venta y de la política del departamento de crédito, el vendedor puede recuperar la mercancía vendida bajo el convenio de pagos en abono, en caso en que el comprador no cumpla con los pagos señalados.

La mercancía recuperada se puede reacondicionar antes de ofrecerla a la venta, y se puede revender  según convenga. El objetivo de esta operación será registrar cualquier activo recuperado con su valor justo, o bien, si éste no se puede determinar, con el que más se le aproxime.

Para ello, habrá que considerar el estado de la mercancía recuperada, lo que cuesta reacondicionarla y el mercado que tenga la mercancía ya usada

Pasos para la Contabilización de la rescisión de un contrato:

· Determinar el saldo de las Cuentas por Cobrar a Plazos.

· Determinar el saldo de la Utilidad Bruta Diferida.

· Determinar el costo de la mercancía recuperada.

· Determinar el resultado de la recuperación en cuanto a la Utilidad o Pérdida de la misma.

Ejemplo Ilustrativo:
La Compañía Secrista Caribe S.A. aplica el método de ventas a plazos. El 1º de Enero de 2005 tenía una Cuenta por Cobrar a Plazos con saldo de $ 1 250,00.

Durante el año se cobraron $ 250,00 y como no fue posible hacer otros cobros se recuperó la mercancía vendida la cual tenía en esa fecha un valor justo de mercado de $ 400,00. La compañía gastó $ 50,00 para reacondicionarla. Originalmente la mercancía se había vendido con una tasa de Utilidad Bruta del 40% .Por tanto:

1) Cuentas por Cobrar a Plazos al inicio                        $ 1 250,00

    Cobros realizados en el año                                             250,00

    Saldo final de las Cuentas por Cobrar a Plazos         $ 1 000,00

2) Utilidad Bruta Diferida al inicio  $ 1250,00 X 40  %     $   500,00

    Cobros Realizados                             $ 250 X 40 %         100,00
    Utilidad Bruta Diferida Final                                          $  400,00 

3) Pérdida en Recuperación

                $ 1000,00 -  $400 00                  $ 600,00

    Gastos de Reacondicionamiento                50,00     

                                                                                           $   650,00

Valor de la mercancía recuperada                                          400,00
Pérdida en Recuperación                                                  $    250,00
INSERTAR ILUSTRACION 1.202
RESUMEN:

La expresión ventas a plazos es empleada por contadores y otras personas  para describir cualquier tipo de ventas cuyo pago se hará en abonos periódicos efectuados durante un plazo prolongado.

Como el pago del producto o del bien vendido se distribuye a lo largo de un período relativamente prolongado, el riesgo de pérdida que resulta de las cuentas incobrables es mayor en las Ventas a Plazos que en  las ventas ordinarias ( a crédito y al contado). 

Desde el punto de vista mercantil, tienen la ventaja de aumentar las ventas produciendo  los beneficios generales de todo aumento y la desventaja de  los riesgos inherentes  a la contratación.

Al finalizar cada año,  hay que determinar la Utilidad Bruta Diferida en Ventas, mostrando como ingreso la proporción aplicable a los cobros realizados.
Ante el incumplimiento de los plazos de un contrato de ventas, las empresa vendedora procede a cancelar el contrato y recuperar las mercancías, cancelando la Utilidad Bruta Diferida, el saldo pendiente de Cuentas por Cobrar a Plazos y  reflejar la pérdida de existir ésta
Ilustración 1.195

	ESTRUCTURA DE VENTAS

	Indicadores
	Valores
	Por cientos

	Venta 
	$ 4 200,00
	100

	Costo 
	   2 700,00
	64,28

	Utilidad 
	   1 500,00
	35,72


Ilustración 1.196

	Fecha
	Cuentas y Detalles
	Parcial
	Debe
	Haber

	Sep. 1ro
	----------- 1 ---------------
	
	
	

	
	Efectivo 
	
	$ 1 200,00
	

	
	Efectos por Cobrar a Plazos
	
	3 000,00
	

	
	      Letra de Cambio
	$ 3 000,00
	
	

	
	                Ventas a Plazos
	
	
	$ 4 200,00

	
	Venta a plazo con pago inicial y el resto  en 15 letras.
	
	
	

	Oct. 30  
	----------- 2 ---------------
	
	
	

	
	Efectivo 
	
	200,00
	

	
	   Efectos por Cobrar a 

      Plazos
	
	
	200,00

	
	        Letra de Cambio
	$ 200,00
	
	

	
	Por el cobro de la primera letra


	
	
	

	Nov. 30 
	------------ 3 ---------------
	
	
	

	
	Efectivo 
	
	200,00
	

	
	   Efectos por Cobrar a 

       Plazos
	
	
	200,00

	
	           Letra de Cambio
	$ 200,00
	
	

	
	Por el cobro de la segunda  letra.
	
	
	

	Dic. 30
	----------- 4 ---------------
	
	
	

	
	Efectivo 
	
	$  200,00
	

	
	  Efectos por Cobrar a 

       Plazos 
	
	
	$ 200,00

	
	Letra de Cambio
	$     200,00
	
	

	
	Por el cobro de la tercera letra
	
	
	

	Dic. 30
	---------------- 5 ------------
	
	
	

	
	Costo de Ventas a Plazos
	
	2 700,00
	

	
	      Compras 
	
	
	2 700,00

	
	Fijando el costo de la venta a plazos
	
	
	

	Dic. 30
	--------------- 6 ---------------
	
	
	

	
	Ventas a Plazos
	
	4 200,00
	

	
	   Costo de Ventas a 

     Plazos
	
	
	2 700,00

	
	   Utilidad Bruta Diferida
	
	
	1 500,00

	
	Cierre de las cuentas nominales y determinación de la Utilidad Bruta Diferida.
	
	
	

	Dic. 30
	------------- 7 ------------------
	
	
	

	
	Utilidad Bruta Diferida
	
	642,96
	

	
	   Utilidad Bruta Realizada
	
	
	642,96

	
	Ajustando la Utilidad Diferida y fijando la Utilidad Bruta Realizada.
	
	
	


Ilustración 1.197

	Fecha
	Cuentas y Detalles
	Parcial
	Debe
	Haber

	Sep. 1ro
	----------- 1 ---------------
	
	
	

	
	Efectivo 
	
	$ 1 200,00
	

	
	Efectos por Cobrar a Plazos
	
	3 000,00
	

	
	     Letra de Cambio
	$3000,00
	
	

	
	Costo de Ventas a Plazos   
	
	2 700 00
	

	
	    Ventas a Plazos
	
	
	  $4200 00

	
	    Mercancías
	
	
	    2 700 00

	
	Venta a plazo con pago inicial y el resto  en 15 letras.
	
	
	

	Oct. 30  
	----------- 2 ---------------
	
	
	

	
	Efectivo 
	
	200,00
	

	
	   Efectos por Cobrar a 

      Plazos
	
	
	200,00

	
	        Letra de Cambio
	$ 200,00
	
	

	
	Por el cobro de la primera letra.
	
	
	

	Nov. 30 
	------------ 3 ---------------
	
	
	

	
	Efectivo 
	
	200,00
	

	
	   Efectos por Cobrar a 

      Plazos
	
	
	200,00

	
	         Letra de Cambio
	$ 200,00
	
	

	
	Por el cobro de la segunda  letra.


	
	
	

	Dic. 30 
	------------ 4 ---------------
	
	
	

	
	Efectivo 
	
	200,00
	

	
	   Efectos por Cobrar a 

      Plazos
	
	
	200,00

	
	         Letra de Cambio
	$ 200,00
	
	

	Dic 30
	------------ 5 -----------------
	
	
	

	
	 Ventas a Plazos
	
	4 200 00
	

	
	    Costo de Ventas a                          plazos
	
	
	  2 700 00

	
	   Utilidad Bruta Diferida
	
	
	 500 00

	
	Cierre de las cuentas nominales y determinación de la Utilidad Bruta Diferida.


	
	
	

	Dic. 30
	------------- 6 ------------------
	
	
	

	
	Utilidad Bruta Diferida
	
	642,96
	

	
	   Utilidad Bruta Realizada
	
	
	642,96

	
	Ajustando la Utilidad Diferida y fijando la Utilidad Bruta Realizada.
	
	
	


Ilustración 1.198

	Ventas a Plazos
	$ 4 200,00

	Costo de Ventas a Plazos
	2 700,00

	Utilidad Bruta en Venta
	$ 1 500,00

	Menos cobros  realizados. 

Utilidad Bruta Realizada.

( 3 cobros de $ 200,00 x 35,72)= $  214,32

Efectivo inicial                             =    428,64
	( * )642,96

	Utilidad Bruta Diferida
	$ 857,04


Ilustración 1.199

	
	2004
	2005

	Ventas a Plazo
	$ 140 000,00
	$ 160 000,00

	Inventario
	
	

	Inicial
	25 000,00
	18 000,00

	Final
	18 000,00
	16 000,00

	Compras
	120 000,00
	135 000,00

	Cobros
	
	

	Del año
	90 000,00
	120 000,00

	Del año anterior
	
	30 000,00


Ilustración 1.200

	Fecha

2004
	Cuentas y Detalles
	Parcial
	Debe 
	Haber

	
	------------ 1 --------------
	
	
	

	
	Cuentas por Cobrar a Plazos 2004
	
	$ 140 000,00
	

	
	   Ventas a Plazos
	
	
	$ 140 000,00

	
	Venta de mercancías del año
	
	
	

	
	------------ 2 --------------
	
	
	

	
	Efectivo
	
	90 000,00
	

	
	   Cuentas por Cobrar a   

   Plazos 2004
	
	
	90 000,00

	
	Cobro de los plazos del año
	
	
	

	
	----------- 3 ---------------
	
	
	

	
	Inventario Final
	
	18 000,00
	

	
	Costo de Ventas a Plazos
	
	127 000,00
	

	
	   Inventario Inicial
	
	
	25 000,00

	
	   Compras
	
	
	120 000,00

	
	Fijando el costo y el inventario final
	
	
	

	
	----------- 4 ----------------
	
	
	

	
	Ventas a Plazos
	
	140 000,00
	

	
	   Costo de Ventas a     

   Plazos
	
	
	127 000,00

	
	   Utilidad Bruta Diferida
	
	
	13 000,00

	
	Cierre de cuentas nominales y fijación de la utilidad
	
	
	

	
	------------ 5 ---------------
	
	
	

	
	Utilidad Bruta Diferida
	
	8 357,14
	

	
	   Utilidad Bruta 

   Realizada
	
	
	8 357,14

	
	Ajuste de la utilidad bruta diferida y reconocimiento de la realizada


	
	
	

	2005
	------------ 1 --------------
	
	
	

	
	Cuentas por Cobrar a Plazos 2005
	
	160 000,00
	

	
	   Ventas a Plazos
	
	
	160 000,00

	
	Venta de mercancías del año
	
	
	

	
	------------ 2 --------------
	
	
	

	
	Efectivo
	
	150 000,00
	

	
	   Cuentas por Cobrar a     

   Plazos 2004
	
	
	30 000,00

	
	   Cuentas por Cobrar a 

   Plazos 2005
	
	
	120 000,00

	
	Cobro de los plazos correspondientes
	
	
	

	
	------------ 3 --------------
	
	
	

	
	Inventario Final
	
	16 000,00
	

	
	Costo de Ventas a Plazos
	
	137 000,00
	

	
	   Inventario Inicial
	
	
	18 000,00

	
	   Compras
	
	
	135 000,00

	
	Fijando el costo y el inventario final
	
	
	

	
	----------- 4 --------------
	
	
	

	
	Ventas a Plazos
	
	160 000,00
	

	
	   Costo de Ventas a 

   Plazos
	
	
	137 000,00

	
	   Utilidad Bruta Diferida
	
	
	23 000,00

	
	Cierre de cuentas nominales y fijación de la utilidad
	
	
	

	
	----------- 5 -------------
	
	
	

	
	Utilidad Bruta Diferida
	
	20 035,71
	

	
	Año 2004
	$ 2 785,71
	
	

	
	Año 2005
	17 250,00
	
	

	
	   Utilidad Bruta 

   Realizada
	
	
	20 035,71

	
	   Año 2004
	$ 2 785,71
	
	

	
	   Año 2005
	17 250,00
	
	

	
	Ajuste de la utilidad bruta diferida y reconocimiento de la realizada
	
	
	


Ilustración 1.201

	Fecha
	Cuentas y Detalles
	Parcial
	Debe
	Haber

	
	------------ 1 -------------
	
	
	

	
	Inventario o Mercancía Recuperada
	
	$ 400,00
	

	
	Utilidad Bruta Diferida
	
	400,00
	

	
	Pérdida en Recuperación
	
	250,00
	

	
	   Cuentas por Cobrar a 

   Plazos
	
	
	$ 1 000,00

	
	   Efectivo
	
	
	50,00

	
	Rescisión de un contrato de ventas a plazos
	
	
	


Ilustración 1.202

	Cuentas y Detalles
	Parcial
	Debe
	Haber

	Mercancías Pignoradas
	
	xxx
	

	        Mercancías Pignoradas Per Contra
	
	
	xxx


