Razones de liquidez: 
1- Capital de trabajo (CT): 
Se calcula de la siguiente forma:

CT = AC-PC

Consideraciones sobre el coeficiente.

1- El resultado debe ser positivo.

2- Un aumento de un año otro resulta beneficioso.

3- Mientras mayor sea , mejor.

2- Liquidez general: 
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Consideraciones sobre el coeficiente.


1.3 a 1.5
( Correcto


Menor 1.3
( Peligro de suspensión de pago


Mayor 1.5         ( Peligro de tener ociosos

3- Liquidez inmediata: 
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Consideraciones sobre el coeficiente.


Entre 0.5 y 0.8
( Correcto


Menor que 0.5
( Peligro de suspensión de pago


Mayor que 0.8
( Peligro de tener tesorería ociosa

4- Disponibilidad: 

[image: image3.wmf]PC

Efectivo

 

de

 

Cuentas

Corrientes

 

Pasivos

Disponible

 

 

idad

Disponibil

=

=


Consideraciones sobre el coeficiente.

0.30 – 0.50 (   Valor medio óptimo (para algunos autores)

Razón de Solvencia. 
1- Solvencia: 
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Activo Real                   = Activo Circulante  +  Activo Fijo Neto

Financiamiento Ajeno  =  Pasivo Circulante  +  Pasivo Fijo


Entre 1.5 y 2

( Correcto


Menor de 1.5

( Peligro de no poder solventar las deudas


Mayor de 2

( Peligro de tener ociosos

Razones de Apalancamiento.

1- Endeudamiento 1 : 
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Entre 1 y 2    
( Riesgo Medio


Mayor que 2.0
( Alto Riesgo


Menor que 1

( Bajo Riesgo

2- Endeudamiento 2 : 
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Entre 0.40 y 0.60
( Riesgo Medio


Mayor que 0.60
( Alto Riesgo


Menor que 0.40
( Bajo Riesgo

3- Autonomía: 
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Entre 0.60 y 0.40
( Riesgo Medio


Mayor que 0.60
( Bajo Riesgo


Menor que 0.40
( Alto Riesgo

Razones de Actividad. 

1- Rotación del Capital de trabajo: 
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Capital de Trabajo = Activo Circulante – Pasivo Circulante
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Razones de Cobros y Pagos:.

1- Ciclo de cobro: 
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2- Días de venta pendientes de cobro: 
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3- Ciclo de pago: 
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4- Días de compra pendientes de pago: 
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 Razones de Rentabilidad: 
1- Rentabilidad de las Ventas: 
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2- Rentabilidad económica: 
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Alternativas:

· Baja Rotación           x  Elevado Margen      =  Buen Rendimiento

· Elevada Rotación     x  Bajo Margen            =  Buen Rendimiento

· Aceptable Rotación  x  Aceptable Margen   =  Buen Rendimiento

3- Rentabilidad Financiera: 
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    Alternativas:

· Aumentar el Margen 
          (
Elevar precios, reducir costos o ambos.

· Aumentar la Rotación                  (
Vender más, reducir activos o ambos.

· Aumentar el Apalancamiento
(
Aumentar la deuda para que la división 
                                                             entre activos y los capitales propios
                                                             sea mayor.

Razones de Crecimiento: 
1- Variación de las ventas: 


[image: image19.wmf]100

 

-

 

100

  

.

  

anterior

 

año

 

del

 

Ventas

año

 

del

 

Ventas

 

Ventas

 

las

 

de

Variación 

=


2- Variación de las UN: 
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3- Cuota de mercado: 
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Razones de Autofinanciación.

1- Autofinanciación generada sobre ventas: 
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2- Autofinanciación generada sobre activos: 
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