Asignatura: Sistema de Gestión No Estatal

Curso: 5to Año, Ingeniería Industrial

Tema de la Clase: Marco regulatorio de las actividades no estatales: Restricciones y comercio exterior.

Subtemas:

· II: Actividades donde no se permite el ejercicio del trabajo por cuenta propia (TCP) y otras formas de gestión no estatal, según el Clasificador Nacional de Actividades Económicas (CNAE).

· III: Importación y exportación por formas de gestión no estatal en Cuba.

1. Objetivo General:

Los estudiantes serán capaces de analizar críticamente el marco legal que delimita el sector no estatal en Cuba, identificando las actividades económicas vedadas y los procedimientos y limitaciones para su participación en el comercio exterior, evaluando su impacto en la planificación y gestión de proyectos de ingeniería industrial.

2. Objetivos Específicos:

· Explicar la función y estructura del Clasificador Nacional de Actividades Económicas (CNAE).

· Identificar y categorizar las actividades donde no se permite el trabajo por cuenta propia.

· Analizar las razones económicas, sociales y de seguridad que fundamentan estas restricciones.

· Describir los mecanismos legales para la importación y exportación disponibles para las formas de gestión no estatal (TCP, cooperativas, PYMES).

· Evaluar los desafíos logísticos, financieros y de procedimiento que enfrentan estas formas de gestión en el comercio exterior.

· Aplicar los conocimientos a casos simulados de proyectos o emprendimientos de ingeniería industrial.

3. Contenidos a Desarrollar:

· Introducción (15 min): Breve recapitulación del ecosistema de gestión no estatal en Cuba. Importancia del marco regulatorio para la sostenibilidad y la integración con el sector estatal.

· Tema II: Actividades Restringidas (60 min)

  · El Clasificador Nacional de Actividades Económicas (CNAE): concepto, estructura (niveles: sección, división, grupo, clase) y su rol como herramienta de política económica.

  · Metodología de Análisis: Presentación de la lista de actividades vedadas (se debe consultar la Gaceta Oficial más reciente o resumen del Ministerio de Trabajo y Seguridad Social - MTSS). Ejemplos clave:

    · Actividades Estratégicas/De Seguridad Nacional: Minería, Energía, Defensa, Telecomunicaciones.

    · Servicios Profesionales Especializados: (Análisis del caso específico de la Ingeniería y sus especialidades. ¿Qué servicios de ingeniería industrial podrían estar en la frontera? Consultoría, auditoría, certificación).

    · Salud Humana (actividades clínicas), Educación Pública, Servicios Notariales.

  · Discusión en Plenario: ¿Por qué estas restricciones? Perspectivas de eficiencia económica, protección social, control de recursos estratégicos. Debate sobre la evolución de la lista.

· Tema III: Importación y Exportación 

  · Mecanismos Habilitados:

    1. Comercio Exterior de Bienes: Vía empresas comercializadoras estatales (ej.: ALIMPORT, CIMEX, CUBALSE). Trámites, limitaciones y costos.

    2. Comercio Exterior de Servicios (exportación): Modalidad principal para TCP y cooperativas. Contratación directa con entidades extranjeras. Papel de las OSDES (Organizaciones Supervisoras para la Defensa de la Economía) y necesidad de cuentas bancarias en MLC.

    3. PYMES y Cooperativas: Posibilidades ligeramente ampliadas (ej.: importación de insumos para la producción). Análisis del Decreto-Ley 46/2021 y sus disposiciones.

  · Procedimiento General (Pasos Clave): Obtención de licencia de operaciones de comercio exterior, apertura de cuenta en MLC, contratación, canalización bancaria, despacho aduanero.

  · Principales Obstáculos: Acceso a divisas, complejidad administrativa, limitaciones de importación directa de equipos, dependencia de intermediarios estatales.

· Actividad Práctica Integradora - "Taller de Viabilidad y Marco Legal" 

  · Consigna: En equipos de 3-4 estudiantes, evaluarán la viabilidad legal y de comercio exterior para un proyecto de negocio hipotético vinculado a la ingeniería industrial.

  · Ejemplos de Casos:

    1. Una cooperativa que quiere fabricar repuestos no seriales para la industria nacional y necesita importar una materia prima específica.

    2. Un TCP (consultor) que ofrece servicios de optimización de procesos a una empresa mixta en Cuba y desea cobrar sus honorarios desde el exterior.

    3. Una micro, pequeña o mediana empresa (MPME) que desarrolla software de gestión de inventario y quiere exportarlo a una empresa en Latinoamérica.

  · Guía de Preguntas para los Equipos:

    · ¿La actividad está permitida en el CNAE para su forma de gestión?

    · ¿Qué procedimiento de importación/exportación utilizaría?

    · ¿Qué instituciones estatales serían clave (Banco, Aduana, OSDES, MTSS)?

    · Identifiquen 3 riesgos o trabas regulatorias principales.

· Socialización y Cierre 

  · Cada equipo presenta sus conclusiones en 5 minutos.

  · Síntesis del profesor: Reforzar los conceptos clave, subrayar la dinámica cambiante de la normativa y la necesidad de la consulta legal permanente. Vincularlo con la responsabilidad del ingeniero industrial no solo en el diseño técnico, sino en la comprensión del entorno legal para la gestión de cadenas de suministro, logística, costos y viabilidad de proyectos.

  · Evaluación Formativa: Se realizará a través de la participación en el debate y la calidad del análisis en el taller.

4. Recursos Didácticos:

· Presentación PowerPoint/Prezi con los puntos clave.

· Documentos primarios: Extractos de la Gaceta Oficial con la lista de actividades vedadas para TCP. Decreto-Ley 46/2021 (PYMES) y su reglamento. Resolución del MTSS sobre el CNAE.

· Pizarra o rotafolio para esquematizar procedimientos.

· Casos de estudio impresos para los equipos.

5. Evaluación:

· Intervenciones en el debate sobre las restricciones.

· Se evaluará mediante una rúbrica que mida:

  · Comprensión y aplicación correcta de los conceptos (CNAE, procedimientos).

  · Profundidad del análisis de viabilidad legal.

  · Identificación realista de trámites y obstáculos.

  · Claridad y cohesión en la presentación
cómo estos temas afectan directamente las posibilidades de un ingeniero industrial que quiera emprender, asesorar a una cooperativa o gestionar la cadena de suministro de una PYME.

· Invitado: Si es posible, gestionar la presencia (presencial o virtual) de un TCP exitoso en servicios profesionales o un representante de una PYME que haya realizado una operación de comercio exterior para que comparta su experiencia.

Mantener un enfoque objetivo y analítico, explicando la lógica del marco regulatorio actual, sus limitaciones y sus posibles vías de desarrollo.

