Ejemplo demostrativo: ASTOR. TEMA III: FINANCIAMIENTO A CORTO PLAZO.
La empresa ASTOR para buscar eficiencia en el manejo de sus costos de las materias primas principales para su producción, y conociendo que el costo de los fondos a corto plazo es del 15%, requiere evaluar las condiciones que ofrecen los siguientes proveedores: 
La siguiente tabla presenta las condiciones de crédito de los tres proveedores. (Nota: Considere un año de 360 días).
	Proveedor
	Condiciones de crédito

	Alfa
	2/10/ n 60

	Beta
	3/5/ n 30

	Gamma
	1/15/ n 80



a) Determine el costo aproximado de renunciar al descuento por pronto pago de cada proveedor.
b) Suponga que la empresa necesita financiamiento a corto plazo e indique si sería mejor renunciar al descuento por pronto pago o aprovechar el descuento y solicitar un préstamo bancario a una tasa de interés anual del 15%. Evalúe a cada proveedor por separado. 
c) Si la empresa necesita dinero desesperadamente y no tiene fuentes alternativas de financiamiento. ¿A quién debe hacer la compra? ¿Por qué?
d) Si la empresa está segura de que va a tomar el descuento por pronto pago, ¿a quién debe hacer la compra? ¿Por qué?
Respuesta
PD: Por ciento de descuento por pronto pago establecido en términos porcentuales. 
DT: Días de termino, duración del período de crédito. 
DD = Días del descuento por pronto pago.
Siempre que el CRD > COSTO DE LOS FONDOS C/P, se acepta el descuento.
	Proveedor
	Condiciones
 del crédito
	
	Costo del fondo
(15%)
	Decisión

	Alfa
	2/10/ n 60
	(2/98)* 360/ (60-10)= 14.6%
	14.6% < 15%.
	Rechazar

	Beta
	3/5/ n 30
	(3/97)* 360/ (30-5)= 44.5%
	44.5% > 15%.
	Aceptar

	Gamma
	1/15/ n 80
	(1/99)* 360/ (80-15)= 5.5%
	5.5%   < 15%.
	Rechazar



b) Se acepta al proveedor Beta, ya que renunciar al descuento implica un costo mayor que solicitar los fondos en préstamo para pagar el descuento, por lo tanto, la empresa debe solicitar el préstamo y aceptar el descuento. Además, se paga pronto, pero se descuenta más que el resto de los proveedores.
c) Se debe aceptar al proveedor Gamma, ya que ofrece un mayor plazo (80 días), o sea, es el proveedor al que se le va a pagar más tarde.
Nota: la consideración principal no es acerca del costo del descuento por pronto pago, sino más bien a cuál proveedor se le debe pagar más tarde. 
d) Beta es preferible ya que en ese término exige el pago solamente del 97% del precio de compra. En otras palabras, en el mismo momento al proveedor Beta se le puede pagar menos que a los proveedores Alfa y Gamma.
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